SLIM / SLB - diensten

Licenties sluit je af via:

APS IT-diensten voor basisonderwijs

SLB   -diensten voor MBO, VBO, VO en BVE

SURF-diensten voor universiteiten en hogescholen

Licentiematerialen koop je bij SLIM

Software (= CD's) haal je vervolgens bij  SLIM tegen iets meer dan productiekosten.

In het algemeen geldt dat nieuw uitgebrachte versies automatisch onder de reeds afgesloten licentieverklaring vallen.

Licentiestructuur van SLB (Stichting Licentie Bureau)

Stukslicenties

gelden voor één werkstation of gebruiker 

mogelijk voor ieder softwareproduct, ook als er normatieve licenties voor bestaan

betaling per stuk

niet mee naar huis

sommige producenten hanteren uitsluitend stukslicenties,

zoals: Adobe, Cognos, Micrografx, MatchWare (Mediator)

KortingsStructuur

korting op eenmalige aanschafprijs en vervolgens korting op onderhoudstarieven

Voorbeeld: Computer Associates (ArcServeIT), 2Systems, Oracle

Licenties voor een bepaald aantal users

vaak voor iets als  0-100, 100-500, 500-2000 of meer users, soms op naam te benoemen

Bijvoorbeeld: APS, LOTUS, MatchWare (Mediator), NewLearning, U-try

Fixed Price Licentie

afhankelijk van soort onderwijs, participatie vaak per half jaar

soms uitgebreid: gebruik uit en thuis voor zowel cursist als medewerker

soms beperkt ook mogelijk: alleen medewerker uit en thuis

Voorbeeld: ASCIT, CBS, Micrografx, MatchWare (Mediator), Knowledge Media, Norman, Linguistic Systems, SPSS, Sales&Market.Prtnrs, Visio (inm. MicroSoft),

Normatieve Licenties (2 soorten)

gelden per instelling, voor personen verbonden aan die instelling

prijsbepaling per FTE (formatieve taak eenheden) per jaar, soms ook afh. v aantal cursisten

· normatieve uitgebreide licentie
gebruik medewerkers én cursisten binnen instelling 
gebruik medewerkers én cursisten thuis

· normatieve beperkte licentie
gebruik medewerkers én cursisten binnen instelling
gebruik medewerkers thuis

Voorbeeld: Microsoft, BROCO (PaintShopPro), Inprice (Borland), Novell, Network Assosciates, Oracle, Ergo Direct

Normatieve Fixed Price Combinatie

afhankelijk van soort onderwijs

prijsbepaling per FTE (formatieve taak eenheden)

gebruik uit en thuis voor zowel cursist als medewerker

Voorbeeld: AUTODesk, LAI/Symantec (Norton)

Productgroepen 

Sommige softwareproducenten hebben hun pakket ingedeeld in productgroepen, waarbij je voor de totale productgroep een normatieve licentieovereenkomst sluit (een soort abonnement op de groep) waarna je binnen de groep maar raak kunt bestellen tegen ietsje meer dan productiekosten van een CD..

Voorbeelden zijn: Microsoft, Aladdin, AND, LOTUS, Exact

Microsoft

Microsoft heeft zijn software onderverdeeld in 6 productgroepen:

a applicaties

( Office, Netwerk Encarta, Publisher etc.)

b systemen

( Windows, MS-DOS)

c servers

( NT-, W2000-, SQL-, Exchange-, Proxy, SMS , etc)

d ontwikkeltools
(Visual Java, Visual C++, Office Developer) 

e client access licenses basispakket (clients voor c)

f client access licenses pluspakket

Voor iedere productgroep kun je een normatieve schoollicentie afsluiten, waarna je bij SLIM voor software die binnen zo'n productgroep val alleen de CD-roms betaalt.

COREL
Corel heeft twee productgroepen

a WPSuite en Draw
geen aparte licentiekosten, alleen productkosten
uitgebreid gebruiksrecht (student en docent uit en thuis)

b Paradox en Ventura
stukslicenties
per werkplek of per persoon

Fratsen
Sommige producenten willen dat er eerst een overeenkomst voor de producent wordt afgesloten, waarna geregistreerde stukslicenties kunnen worden aangeschaft.

Voorbeeld: WINS

Andere laten SLB wel een overeenkomst sluiten, maar houden de verkoop in eigen hand.

Voorbeeld: Somatec

Ondersteuning?

Bijna geen enkele producent biedt na verhandeling via SLIM/SLB ondersteuning. Meestal geen helpdesk of andere steun. (Uitzondering Forum).

Soms kun je dit er bij kopen (Somatec bijv.).

